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PLANO DE ENSINO-APRENDIZAGEM

(OBJETIVOS DE APRENDIZAGEM:

- Delinear as areas de atuagéo do Cirurgido-Dentista

- Descrever o papel dos Conselhos de Odontologia e suas competéncias.

- Planejar a estruturacao fisica, funcional, pessoal e alogistica operacional da gestédo clinica e administrativa do consultério
odontoldgico.

- Aplicar as estratégias de Empreendedorismo e Marketing: Odontolégico.

EMENTA: Areas de atuagéo do Cirurgido.Dentista.e 0:Mercado de trabalho. Conselhos e entidades de classe. Cursos de Pos-
graduacdo, Vigilancia sanitaria na pratica odontoldgica. Estruturagdo e montagem do consultério odontolégico. Tributos
municipais, estaduais e federais'de interesse para o Cirurgido-Dentista. Gestdo e Empreendedorismo. Marketing
(Odontolégico. Cooperativas e convénios odontoldgicos. Prevencgdo de doengas posturais.
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CONTEUDOS

1. AREAS DE ATUAQAO DO CIRURGIAO DENTISTA E O MERCADO DE TRABALHO
1.1. Servigo Publico

1.2. Consultério Particular

1.3. Clinicas

1.4. Prestacgéo de servigos

1.5. Contratos de trabalho

1.6. Situacéo atual do mercado de trabalho

2. CONSELHO E ENTIDADES DE CLASSE
2.1. Fungéo
2.2. Atuacéo

3. CURSOS DE POS GRADUAGAO
3.1. Lato Sensu

3.2. Stricto Sensu

3.3. Aperfeicoamentos

4. VIGILANCIA SANITARIA NA PRATICA ODONTOLOGICA

5. ESTRUTURACAO E MONTAGEM DO CONSULTORIO ODONTOLOGICO
5.1. Localizag&o geogréfica

5.2. Projeto arquitetdnico

5.3. Organizacao dos espagos fisicos do consultério

5.3.1. Espaco Fisico

5.3.2. Distribuicdo dos equipamentos

5.3.3. Sala de Espera

5.3.4. Sala Clinica

5.3.5. Instala¢bes Gerais

5.4. Alvaras de funcionamento

6. TRIBUTOS MUNICIPAIS, ESTADUAIS E FEDERAIS DE INTERESSE PARA O CIRURGIAO-DENTISTA
6.1. FGTS, INSS, ISS, IR
6.2. Relativos aos Conselhos de Classe

7. GESTAO E EMPREENDEDORISMO

7.1. Célculo da hora clinica

7.2. Custos Fixos

7.3. Custos Variaveis

7.4. Pro-labore

7.5. Lucro

7.6. Pessoa fisica e pessoa juridica

7.7. Softwares para gerenciamento do consultério

7.8. Célculo dos custos finais para montagem do consultério

8. MARKETING ODONTOLOGICO
8.1. Definigdo do publico Alvo

8.2. Marketing interpessoal

8.2.1. Relacdes pessoais

8.2.2. Comportamento de compra
8.2.3. Atendimento ao cliente

8.2.4. Relacionamento com a equipe
8.3. Propaganda e Publicidade

8.4. Produto final

8.4.1. Qualidade

8.4.2. Caracteristicas do servigo
8.4.3. Garantias

8.5. Rotinas administrativas

8.5.1. Tempo de demora para a concluséo do servigo

9. COOPERATIVAS E CONVENIOS ODONTOLOGICOS

10. PREVENCAO DE DOENGAS POSTURAIS




