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PLANO DE ENSINO-APRENDIZAGEM

(OBJETIVOS DE APRENDIZAGEM:

Empregar os conceitos de empreendedorismo na pratica profissional;

Identificar e selecionar as oportunidades de negécios;

Localizar e selecionar informacdes tecnoldgicas de relevancia para o modelo de negocio;
Propor e elaborar um plano de negécios;

Potencializar a troca de experiéncias, entre os membros da organizagao.

EMENTA: Empreendedorismo e atitude empreendedora. Estratégias para,canquista de-novos mercados. Identificacéo e
analise de oportunidades. Estratégias para a potencializagdo do negécio. Validagao e construcdo do modelo de negdcios.
\Viabilidade econdmico-financeira de um negécio. Constru¢do de equipes de'sucesso. Protecdo do seu produto e servigo.

METODOLOGIA: Exposicao

Videos: SIM NAO
NAO
NAOo [ ]
NAO
NAO

NAO

NAo [ ] Atividades clinicas: SIM

NAO Lousa: SIM
NAO Intefriet: SIM

NAO |:| Laboratorio: SIM

NAO Video conferéncia: SIM
NAO Prancheta SIM

Digitalizadora:

Projetor Multimidia: SIM
Albuns Seriados: SIM
Slides: SIM
Manequins: SIM

Dialogada: SIM NAO Estudo de caso: SIM NAo [ ]
Trabalho de grupo:  SIM NAO |:| Seminério: SIM |:| NAO
Debate: sim NAo [ ] Painel: sim [ | NAO
TBL: SIM NAO Férum/Chat: SIM NAo [ ]
PBL: SIM NAO PBLe: sm [ ] NAo
. L ~ Tempestade Cerebral ~
Aula invertida: SIM NAO (Brainstorming)) SIM NAo [ ]
Mapa Conceitual: SIM NAO I:l Dramatizacdo/ Role Play SIM I:l NAO
RECURSOS Computador: SIM NAo [ ] AVA*: SIM NAo [ ]
AUXILIARES: ]

Lousa Eletronica: SIM

*Ambiente Virtual de Aprendizagem

AVALIAGAO: Discursiva: SIM
Multipla escolha: SIM
Oral: SIM

NAo [ ] Prética: SIM NAo [ ]
NAo [ ] Trabalhos de pesquisa: SIM NAo [ ]
NAO
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CONTEUDOS

1. EMPREENDORISMO E ATITUDE EMPREENDEDORA
1.1. O perfil do empreendedor: histérico e caracteristicas
1.2. O empreendedorismo e a mentalidade empreendedora

2. ESTRATEGIAS PARA CONQUISTA DE NOVOS MERCADOS
2.1. Gestéo da inovagéo
2.2. Tendéncias em comportamento de consumo

3. IDENTIFICACAO E ANALISE DE OPORTUNIDADES
3.1. Anélises de oportunidades
3.2. Estratégia de neg6cios e o mercado de Bl

4. ESTRATEGIA PARA A POTENCIALIZAGAO DO NEGOCIO®
4.1. Cliente e valor
4.2. Estratégias para transformar compradores em:clientes fiéis

5. VALIDACAO E CONSTRUCAO DO,MODELO DE NEGOCIOS
5.1. CANVAS
5.2. Plano de Negdcios: definicdo e estrutura

6. VIABILIADE ECONOMICO-FINANCEIRA DE UM NEGOCIO
6.1. Plano financeiro: estrutura de custos e investimento inicial
6.2. Estrutura comercial e formagé&o de preco

7. CONSTRUCAO DE EQUIPES DE SUCESSO
7.1. Lideranca
7.2. Trabalho em equipe

8. PROTEQAO DO SEU PRODUTO E SERVICO
8.1. Propriedade industrial e Intelectual e necessidade de registro
8.2. Aspectos Legais




